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34% de préstamos para casas
se dan a menores de 35 anos

RAUL CASTRO PEREYRA
reastro@dianogestion.com pa
Elsegmentode compradores
de viviendas que mas hacre-
cidoenlosltimosafiosesel
que tiene entre 25 y 35 afios,
que yarepresenta el 34%del
mercado, sostiene Juan Ma-
nuel Castro, gerente de Ne-
gocio Inmobiliario de BBVA
Banco Continental.
Menciona que este mismo
fenémeno se dio en Chile ha-
ce algunos afos, sin embar-
go, en el Peri todavia hay
muchas personas de este

grupoetarioquenollegaala
cuota inicial o no tiene cul-
turade ahorro.

La banca los ha venido
atendiendo de manera con-
vencional, peroeste segmen-
to tiene niveles de ingresos
que crecen a un ritmo del
20% afio a afio, tiene mayor
empleabilidad ymenorcarga
familiar, explico.

“Acelloslesentregamosun
préstamo donde simulamos
un 60% mas de ingresos. Si
ganaS/. 3,500 le prestamos
comosiganaraS/. 5,200",

EN CORTO

Destacan. Los proyectosde
viviendaquesevenden mds
rapidoseubicanenlosconos
nortey este.

“Por ejemplo, enSantaCla-
ratenemos proyectos enlos
quesevenden 25 casasal mes.
Compran comercianteso
gentede lasierracentral que
traenasus hijos aestudiar
aqui. Laotrazonaquedestaca
es Carabayllo”, anotd.

Prepago

Los clientes suelen tener hi-
potecas a plazos de 15 afos,
en promedio, pero hay una
tendencia creciente a prepa-
gar, ylahipoteca se cancela
en siete u ocho anos, reveld.
Los prepagos se realizan
sobre todo en marzo, mes de
utilidades, o julio o diciem-
bre, mesesde gratificaciones.
El afo pasado, el BBVA
Banco Continental desem-
bolsé S/. 2,400 millones de
préstamos hipotecariosyre-
cibido S/. 455 millones de
cancelaciones anticipadas.
Estan prepagando trabaja-
dores de mineras, telecomu-
nicaciones, compafiias de se-
guros y sistema financiero,
entreotros. El prepagoesuna

Hayunatendenciacreciente de prepagosdehipotecas, diceCastro.

tendenciaenelmercadoyeso
vaapasarconelsegmentode
jovenes entre 25 y 35 afios.
¢Y qué sucede con los seg-
mentos altos? Pasan muy po-

co por el banco. Sientrana
una hipoteca lo hacen por
muy poco tiempo, porque
daniniciales muy fuertes,
dioaconocerelespecialista.



